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1998 : 'anno del benchmark

L'infroduzione del benchmark € stata sancita nel 1998 dalla Consob che
ha imposto alle SGR I'utilizzo di un parametro oggettivo di riferimento,
costituito da uno o piu indici finanziari e coerente con i rischi connessi alla
gestione del fondo comune, con il quale confrontare il rendimento del
fondo stesso.

| principali vantaggi dell’utilizzo del benchmark sono i seguenti:

IDENTIFICAZIONE DELL'INVESTIMENTO

Il benchmark esplicita la rischiosita ex-ante di un’asset class e quindi della
tipologia d’investimento, assistendo il risparmiatore nella ricerca della
soluzione coerente con i propri obiettivi.

VALUTAZIONE DEI RISULTATI DEL FONDO
Il benchmark permette di misurare, su un orizzonte temporale coerente
con le caraftteristiche dell’'investimento, la qualita della gestione.

Tratto da Eurizoncapital: educazione finanziaria / @ BANCA
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Quanta soddisfazione...

In Europaq, 4 Fondi Azionari su 5 gestiti atfivamente non
hanno battuto il benchmark, e la percentuale sale
all’'86% su un orizzonte di 10 anni. L'analisi, condotta
da S&P, mostra una percentuale del 98,9 % per | fondi
azionari USA, 97% per gli emerging market funds
97.8% per | fondi azionari globali

Persistenza: di 660 fondi azionari nel | Quartile nel 2012...

nel 2013 ne era rimasto il 40%
nel 2014 ne era rimasto il 3,5%0
nel 2015 ne era rimasto il 0,4%

nel 2016 ne era rimasto nessuno
Fonte : Dow Jones / BANO\
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Condizioni favorevoli

Asset
management

Competizione globale
Scala

Blljiletelife
sovraperformance
Minaccia Fondi Passivi
ed ETF

Consulenza

Bisogno reale dei
clienti

Gap da colmare
Competizione locale
Dimensione sartoriale
Importanza relazione
Parziale minaccia
modello Robo B2C

Servizi

Brokeraggio,
Custodian = larga
scala, aggregazioni
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Troppo difficile?

/Decide gli investimenti da \

solo , a seguito di consigli 60%
di amici e famiglia

Di cui metad
abbandonati

Delega a terzi le decisioni 10%

o /

Ns elaborazione su
Consob: rapporto 2016 sulle scelte diinvestimento delle famiglie italiane / BANCA
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Bisogno dei clienti

/Conosce relazione inversa tassi/bond 1%

Ha idea di quali possano essere i ritorni 16%
di LT delle varie asset class

Sanno mettere in ordine le asset class 20%
per livello dirischio

ano definire le caratteristiche di un OICR 277)

Consob: rapporto 2016 sulle scelte di investimento delle famiglie italiane

Necessita di
semplicita e
affiancamento

BANCA
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Modelli di servizio

Large Cap Growth International Equity
8.0% 9.0%

\ /

International Small Cap Equity

/ S.O?maIICapValue | porTOng“O

o modello per
e 2 M3l Cap Growth 510 -
¢ 5% profili di
rischio

Large Cap Core

16.0%\

Large Cap Value s
8.0%

Alternatives
15.0%

International Small
Cap Equity 5.0%

1
Core Fixed Income
21.0%
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Modelli di servizio

ETFAZIONARIE
OBBLIGAZIONARI
INDICIZZATI SU
AMPIA SCALA

| portafoglio
core-satellite

DIMENSIONE

ALTERNATIVI

ETF
AZIONARI
SU SINGOLO
PAESE/
REGIONE

FONDO
ATTIVO

SELEZIONE
INDIVIDUALE
DI AZIONI

[ BANCA

\ CONSULIA

Indipendenti insieme



Modelli di servizio

Speculation
Tax Shelters

Real Estate
Business Interests

Growth & Diversification I—O p irami d e

Risk Increases - Bands a’ Eauity Secunt Liquidity Increases - 1 1 1
Liquidity Reduces ST Risk Pacuces deil bisogni

Savings & Wealth Accumulation

RRSPs a Home Ownership a Fixed Interest Plans
Mutual & Segregated Funds

Protection

[ BANCA
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Modelli di servizio

Il patrimonio
finanziario,
immobiliare,
artistico
tax planning

[ BANCA
\ CONSULIA

Indipendenti i



Modelli di servizio

L112F1

LIFE CYCLE OF
FINANCIAL PLANNING

FAMILY ECONOMICS AND FINANCIAL EDUCATION

‘FINANCIAL PLANNING
-F' ial needs inually change through an individuals

lifetime. Many people follow similar Enancnl patterns during their
life. However, everyone has an individualized finandal plan that is
dependent on many different factors in an individuals life.
Financial planning is a tool used to achieve financial success based
upon(he" ', and impl ion of financial goals. It is

to use financial planning to help 2 person avoid Snancial
difficulties. By havmg well-written financial goals and
implementing them into a financial plan, 2 person will have the
means to achieve the standard of living they desire. An individual's
values, goals, personal choices, major life events, lifestyle
conditions, and life cycle needs work together to determine the
dzuilsofanmdxndual’sﬁnmnlphn.hrhm&nondung! so

Values, Goals
& Personal
Choices

INFLUENCE
FINANCIAL
PLANNING

Life Cycle
Needs

Major Life

Events

Lifestyle
Condinons

Many people follow 2 similar
financial pattern during their life,

Lii d0ale B | s.8. 3 A
joa md\a s affe , dby exp :‘ well ”' " l.ijl:"n;' - but ﬂcryo;c has an individualized
Ainancial plan.
_FINANCIAL GOALS
Financial goals are specific objecti s to be lished through financial planning. Goals should be consistent with
p | values and artitudes. Fi goahshou]dszMARTgoah
Seeciric MEASUREABLE  ArrAiNABLE Reaustic Time Bounp
State exactly e Do not set the goal i Specifically state
what is to be N Write the exact 2 Determine how it 8 for something " when the goal
done with money dollar amount. can be reached inable or needs to be
involved. unrealistic. reached.

‘LIFES'IYI.E CONDITIONS

Lifestyle conditions are affected by an individual's Macital statns Lapdoyment status Incams
values, goals, personal chou:a,ma;orhfe evmu,and S, memed el || Femploved emempiored Asmount o snceme
life cycle needs. Any lifestyle R X

require an individual to re-evaluate their ﬁnanaa.l p!an. o m—r

People may change careers, start careers, or start £ dependeans

families laze in life. For example, a single 40 year-old Apeiietpnmten 1] Pmwemmp

with no children will be focusing on different fi |
phmdunanurrnd‘lwa-oldmchchddnn.

I financial
planning

[ BANCA
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La storia si ripete ?

GPM GPM
Personalizzate

. . 5y l’-.
Wiy
GPM Preventivo Consulenza
AsSeNnso Portafogli modello

Consulenza
Portafoglio c)
Modello o
Benchmark
[ BANCA
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La storia si ripete ?

Delega Condivisione
Informazione  Relazione
Specializzazione  Ampiezza

Tecnica Semplicitd

[ BANCA
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Silicon Valley e in arrivo

...Ci sono centinaia di start-up tecnologiche,
con un sacco di cervelli e di soldi, che stanno
lavorando su varie alternative al fradizionale
sistema bancario. ...ognuna di esse ha un solo
obiettivo: portare via una fetta della torta delle

commissioni proprie del sistema bancario. e O ot Letierte

shareholders

Security & Fraud Payments (268 Companies) ~™\
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e, [o@ saper elaborare dat
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Architetti del benessere

< 800GUS Behavioral

Science |

Overview

Google Inc

+ WATCHLIST

939.74us0 e '-x-ﬁmmymha,lm ";‘#ﬂ*“

i Finanza

Pl i e comportamentale
2014 ; R015 ‘W 0 e e anlm
: 535.59 | L in" .‘ DGSlgn th]nklng k |

i 533.00—542.17

FUNDAMENTALS

1,978,639
534.39
| 487.56—604.83 1§
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Architetti del benessere

Non lineare

Emozionale

Empatico

Q. EQ.

Regola 5: 95

La Guida L'Elefante
( BANCA
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Le 4 caratteristiche apprezzate

/Copoci’ro di capire le mie necessita e obie’r’rivi\

Parlare un linguaggio semplice E I'assenza
di conflitti di
iInferesse<¢e

Aiutarmi a evitare scelte sbagliate

Q:cuporsi di me e farmi sentire importante /

Consob: rapporto 2016 sulle scelte di investimento delle famiglie italiane / BANCA
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Com]petizflone a
livello diverso

Parola d’ordine:
]plhuuralllitz‘i

Credibilita nel
llungo termine

Un Cliente,
Un modello

No stili di vita
ma occasioni di

vita

]Partnershi]p
con il cliente

Parlare a me, le
mie asp uraziondt,
la mia faunmigllia

Da Evocazione
a Vocazione

Personalizzare e

progettare




“I sogno dei vostri
clienti € una vita
migliore e piu felice.
Non vendere prodoff,
arricchisci le loro vife”



